
  
 

 
 
 
 
 
 
 

 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
 

 

PROFIL RECHERCHÉ 
 
➢ Dynamisme - mobilité  

➢ Curiosité - rigueur  

➢ Sens de l’organisation 

➢ Réactivité - esprit d’équipe 

➢ Esprit d’initiative - pugnacité 

➢ Capacité d’écoute  

NIVEAU D’ADMISSION 
 
➢ Baccalauréats Professionnels 
➢ Baccalauréats Technologiques 
➢ Baccalauréats Généraux 
Admission après étude du dossier de 
candidature et entretien. 

 

OBJECTIF  DE  L’ALTERNANCE 
 
➢ Acquérir une première expérience 
➢ Assimiler les codes de l’entreprise 
➢ Appliquer les techniques de vente 

et de négociation 

POURSUITES  D’ETUDES 
 
➢ Licence professionnelle 

➢ Diplôme de chargé d’affaires technico commercial  

➢ Diplôme d’école supérieure de commerce 

DÉBOUCHÉS ET MÉTIERS 
 
➢ Conseil et Commercialisation de Solutions Techniques 
➢ Technico-commercial, Attaché commercial 
➢ Commercial sédentaire, Commercial itinérant 
➢ Chargé de clientèle, etc… 

NOTRE VALEUR AJOUTÉE : 
 

➢ Double compétence : à la fois technique et 
commerciale 

➢ Des formateurs issus du monde professionnel 
➢ Un effectif à taille humaine 
➢ Accueil possible en internat dans la limite des 

places disponibles 
➢ Une formation connectée avec le monde du 

travail 

CONTENU DE LA FORMATION 
 

➢ Conception et négociation de solutions technico-
commerciales 

➢ Management de l’activité technico-commerciale 
➢ Développement de clientèle et de la relation 

client 
➢ Mise en oeuvre de l’expertise technico-

commercial 

 

 

                                           

 

 
            


